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Introduccion

La compraventa internacional, ha ido evolucionando desde 1926, cuando sélo habia ideas
primigenias acerca de como debia de ser, hasta convertirse en el contrato de mayor
relevancia legal y econdmica, dentro de las relaciones comerciales a nivel internacional.
Actualmente este tipo de compraventas, representa el eje central de las transacciones
comerciales, que se llevan a cabo a nivel internacional y que, si bien es cierto, este tipo
de relaciones contractuales, cumple con todos los parametros para ser considerado un
contrato tipico, es decir que esta regulado por la ley, cada vez es menos eficaz y
relevante, la norma codificadora, que, desde el ambito nacional, se proporciona para
aquellos, los cuales es de su interés.

En razén de esto, es pertinente y oportuno, formular segun Calderon (2017), que la
Convencién de Viena, es la manifestacion mas significativa del denominado derecho
uniforme de los negocios internacionales, que ha venido marcando el paso, a una serie
de cambios desde el punto de vista legal, asi como economico, todo esto devenido del
auge de las transacciones comerciales internacionales, y la introduccién de
comunicaciones instantaneas.

Este tipo de contrato internacional, sin embargo, no se encuentra cehido, ni esta
supeditado a una ley de un pais especifico, salvo por lo que las partes dispongan. Es por
eso, que, como una regla general, se admiten las normas de Derecho Internacional
Privado (DrlPrivado), como garantia de legalidad para los contratos internacionales. Este
aspecto, se abordard, con mas claridad, en sucesivos apartados, del articulo investigativo.

Finalmente, la investigacion conducira al reconocimiento que otorga la Convencién de
Viena de 1980, a la compraventa internacional de mercaderias, tomando en cuenta los
principios de la teoria de la recepcién y del conocimiento, para explicar y entender con
claridad, como establece y deja fijado el perfeccionamiento del contrato de compraventa
mercantil, recorriendo, aspectos relevantes, como la oferta, la propuesta y la aceptacion,
dentro de la Convencion, finalizando, con un apartado para analizar los efectos de la
aplicacion de dicho instrumento juridico, en el ordenamiento juridico nacional. Todo
esto concretizandolo en sus alcances, implicaciones y limitaciones a tener en cuenta,
teniendo como hipétesis de investigacion que la adhesion de la Convencion, por parte
de Nicaragua; seria de gran trascendencia juridica y econémica, manifestada, en una
mayor seguridad juridica, a través de un perfeccionamiento y sus efectos devenidos,
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mejor regulados y codificados, a pesar de los diversos factores connaturales que
devienen por el manejo de las relaciones de distintos entes comerciales internacionales,
pero que al final conlleven a que Nicaragua se convierta en un pais mas orientado al
comercio exterior a gran escala internacional.

I. La Convencion de Viena de 1980 y su contextualizacion

Dada la multiplicidad de instrumentos internacionales, que se han creado para regular
aspectos relevantes del comercio y el derecho mercantil internacional, ain antes de la
Convencion Internacional de Mercaderias (CIM, en lo sucesivo), o también conocida
como Convencion de Viena de 1980 sobre compraventa internacional de mercaderias,
sobre la cual versa el presente articulo, hay que referirse sucintamente, a sus
antecedentes y su proceso de formacion, que se explica en buena medida en los
instrumentos de creacion anterior.

El desarrollo de su formacion empieza para Galan Barrera (2003), dentro del contexto
de la Conferencia de la Haya de 1964, en la que ésta adoptd el proyecto del Instituto
para la Unificacion del Derecho Privado (UNIDROIT), es decir la formacion del contrato
de venta internacional de objetos corporales (LUFC, por sus siglas en inglés), que venia
a ser sostén del proyecto de ley uniforme sobre la venta internacional de objetos
mobiliarios corporales (LUVI por sus siglas en inglés).

Exactamente dos anos después de la mencionada Conferencia de la Haya, en diciembre
de 1966 la Asamblea General de las Naciones Unidas fundoé la Comision de las Naciones
Unidas sobre el Derecho Mercantil Internacional (CNUDMI), o bien conocida por sus
siglas en inglés UNCITRAL, la cual es el principal patrocinador y promotor a nivel
mundial de la Convencion de Viena de 1980, que vino a dar el impulso final para la
creacion de la norma internacional en cuestion (Andrade-Albularach, 2001).

Al respecto de lo anterior, ahondando en ello, de forma clara lo explica Calderén (2017),
de la siguiente manera:

La funcion de la CNUDMI es promover la progresiva armonizacion y unificacion de la ley del
comercio internacional, coordinando el trabajo de las organizaciones activas en este campo
y animando la cooperacion entre ellas, asi como promover una mayor participacion en los
Convenios Internacionales existentes y una mas amplia aceptacion de los modelos existentes
y de las leyes uniformes, sobre todo este ultimo punto por el descontento que existia por
parte de muchos gobiernos sobre la poca implementacion de un derecho uniforme. La
primera medida que adopto fue la remisién de los textos de la LUCI y la LUFC a todos los
paises miembros de las Naciones Unidas para que se pronunciasen sobre si iban a adherir a
los mismos o no y las razones de su decision (p. 41).

Conforme a lo dispuesto en su articulo 99, la Convencién entré en vigor en enero del
ano 1988, asimismo los textos auténticos estan en arabe, chino, espanol, francés, inglés
y ruso. Se ha destacado que los grupos de trabajo realizaron su labor, libre de influencias
politicas, asi como que los paises industrializados se abstuvieron de actuar como grupo
de presion, tratando de encontrar las soluciones mas objetivas posibles evitando
perpetuar normas provenientes de algun Estado en particular (Oviedo Alban, 2011, p.
10).
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No obstante, el mejor resultado desde el punto de vista doctrinario, ha sido recoger en
un solo texto los temas relativos a la perfeccion del contrato y al contenido del mismo
y de esta forma se logran los mismos resultados de las leyes anteriores, pero sin los
inconvenientes de repeticiones y contradicciones que acarrean la existencia de dos
textos a la vez, como lo fue la LUCI y la LUFC (Medina de Lemus, 1992).

De esta manera, Adame Goddard (1994), apunta a que si bien, el objetivo era definir un
régimen uniforme para los contratos de compraventa internacional y procurar su
implementacion en legislaciones nacionales sobre la materia, también constituye un paso
decisivo en la construccion de lo que puede denominarse un derecho mercantil
internacional, con el animo de que facilite los intercambios de bienes, capitales y servicios
en un monto que tiende a la globalizacion econdmica, denotando la creacion del llamado
derecho supra nacional.

Ahora bien, si se ha de profundizar en este ultimo aspecto, Fernandez Roza, et al. (2013),
manifiesta claramente de que la Convencion es la manifestacion mas relevante del
denominado derecho uniforme de los negocios internacionales, con el animo de facilitar
al operador la previsibilidad del derecho, pero ademas éstos van mas alla de una simple
uniformidad, -porque este instrumento no solo alimenta la consonancia en las relaciones
comerciales internacionales-, sino que también consiste en ofrecer una mayor certeza
juridica a las partes en la contratacion, para lo cual las normas se traducen en una
expresion de la realidad comercial en la actual etapa de las transacciones mercantiles
internacionales.

En el ambito académico y profesional, Calderén (2017), se refiere a la importancia que
tuvo la elaboracion de la Convencion, visto como un texto legal de notorio éxito, y en
esa misma linea, Oviedo Alban (201 1), argumenta que a partir de su implementacion en
diversos paises de distintos continentes y diferentes realidades econémicas, ha adquirido
una relevancia tanto juridica, como econdmica, en este ultimo aspecto la importancia de
la Convencion se manifiesta precisamente en paises marcadamente orientados al
comercio exterior, que en las Ultimas dos décadas ha tenido un crecimiento notable
involucrando a paises de economia de menor escala.

Empero, en opinién de Flint Blanck (2016), todos los negocios de exportacion e
importacion se realizan en todo el globo, por ende la Convencion también se ha aplicado
en relacién a otros Estados que son también importantes socios comerciales, pero que
no son parte de este instrumento, debido a que siempre puede existir una negociacion
con una contraparte que ni siquiera tenga su establecimiento situado en un Estado
contratante de la Convencion, por lo que se infiere que, el animo econémico de crecer
exponencialmente superando las diversas vicisitudes contractuales y normativas, ha
dotado a este instrumento de gran valor, provocando una suerte de implementacion

progresiva en la medida que se crean mayores actividades de comercio internacional
(Piltz, 1998).

Por otro lado, la relevancia juridica, de la cual se ha estado abordando, esta dirigida a
regular de manera uniforme la operacion tipica del trafico de mercancias, y que
entrelazada con la relevancia economica, procura se agilicen las transacciones
comerciales y se superen los obstaculos impuestos por la diversidad de criterios de las
legislaciones nacionales, permitiendo un lenguaje comuUn mejor adaptado a las
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necesidades del comercio internacional, que ademas brinda una seguridad juridica que
reclaman las transacciones y reducen costos (Calderon, 2017, p. 47).

Esta idea se ve reforzada para Oviedo Alban (2003) en que con este tipo de norma
internacional siempre se ha perseguido, la conformacion de un marco juridico-
economico Unico para el derecho de la compraventa internacional, que reduzca por
ejemplo los tiempos de entrega y las formas de hacerlo. Existe dentro de la vida
comercial, una fuerte motivacion mantener un desarrollo ordenado y seguro, que se
favorezca con el conocimiento inmediato de la ley aplicable a la transaccion, por lo que
en las uUltimas décadas para Calderén (2017) se ha superado la desconfianza generalizada
de gran parte de los Estados en ceder su soberania legislativa, fruto de un amplio
consenso entre muchos Estados con distintos ordenamientos juridicos.

2. Caracteristicas y descripcion del Contrato Internacional de Mercaderias, en la
Convencion

La Convencion de Viena, es un instrumento juridico aplicable a la compraventa
internacional de mercaderias. Tiene fuerza obligatoria para las partes, los jueces y los
arbitros cuando se cumplen las condiciones establecidas en el propio instrumento y en
particular, en su articulo |, parrafo |, que establece: Una compraventa de mercaderias
se considera “internacional” cuando las partes contratantes tienen sus establecimientos
en Estados diferentes. Si una de las partes tiene mas de un establecimiento, su
establecimiento sera el que guarde la relacion mas estrecha con el contrato y su
cumplimiento. No se requiere ninguna otra prueba para determinar el caracter
internacional del contrato de compraventa, como la nacionalidad de las partes o el
caracter civil o comercial de las partes o del contrato. (Organizacion de Naciones Unidas
[ONU], 2021, p. 33)

En las disposiciones del articulo |, parrafo | a) y b), se describe la relacion entre la
operacion de compraventa y el Estado contratante que da lugar a la aplicacion de la CIM.
Esta misma es aplicable cuando los Estados en que ambas partes tienen sus
establecimientos respectivos son Estados contratantes o cuando las normas de Derecho
Internacional Privado (DIPr), prevén la aplicacion de la ley de un Estado contratante. Las
partes pueden excluir de comun acuerdo la aplicacion de la CIM (art. 6). Ademas, todo
Estado contratante puede formular una declaracion al amparo del articulo 95 para
excluir la aplicacion de la CIM o de ciertas secciones o apartados, con arreglo a las
normas del DIPr.

De conformidad, con lo dispuesto en el articulo |, parrafo 2, no se tiene en cuenta el
caracter internacional de la compraventa para determinar si es aplicable la Convencion
cuando los hechos que le conferirian ese caracter no sean evidentes para las partes en
el momento de la celebracion del contrato. Por lo tanto, si, por ejemplo, un
intermediario celebra un contrato de compraventa en nombre de una parte y no declara
que el establecimiento de su representado esta situado en un Estado distinto del de la
otra parte, el contrato no se regira por la Convencion. (Cardenas, 2003, p. 89)

Entre las caracteristicas de la Convencion y el contrato referido, afirma Flint Blanck
(2016), que el objeto de la transacciédn, es decir, la mercancia, es uno; esta deberia ser
trasladada de un lugar a otro por lo cual el contrato de venta no seria suficiente si no
incluyera también las condiciones de embalaje, transporte y de seguro que permiten la
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ejecucion de la operacion. El comprador y vendedor tienen sus domicilios en dos paises
diferentes, estan pactando a distancia su negocio y requieren de una seguridad
complementaria. El problema de la credibilidad entre las partes se supera con la
participacion en la compraventa del factor bancario.

El banquero ofrece su reconocida solvencia para intermediar el pago de las operaciones
internacionales, por lo cual también esto sera motivo de expreso acuerdo de la voluntad
de las partes. La intermediacion bancaria seria incompleta si ademas de permitir y hacer
efectivo el oportuno pago de la operacion no controlase también el cumplimiento de la
obligacion de entregar la mercancia. En este sentido, el banco involucrado podra
implementar un pago contra entrega de documentos representativos de la mercancia, lo
que permite una modalidad que brinda seguridad a ambas partes (Narbona, 1998).

Segun Flint Blank (2016), la entrega de la mercancia por parte del vendedor se realizara
siempre en el puerto de embarque, sobre el medio de transporte, contra lo cual el
transportista otorga un recibo que da fe de que el vendedor ha cumplido con su
obligacion de entrega en la compraventa. Tal documento se denomina “conocimiento
de embarque” y es la pieza documental clave de la compraventa internacional, ya que
permitira cumplir con la transferencia de dominio de la mercancia, mediante su
consignacion a nombre del comprador y su remision a través de la entidad bancaria
interviniente, lo que permite al vendedor la consecucion del pago respectivo, no
obstante, esto podra variar segun los términos internacionales de comercio, que las
partes hayan pactado en la relacion contractual.

La documentacion de embarque que se estipule entre las partes como requisito para
hacer efectivo el pago, corresponde a aquella necesaria que el comprador requiere para
cumplir con la importacion legal de la mercancia en el pais de destino. Es en este aspecto
donde se conjuga la voluntad de las partes con el marco reglamentario vigente a nivel
oficial de los Estados y cuya aplicacion y control ejercitan las Aduanas (Alzate, 201 3).

La documentacion representativa de la mercancia circula a través del sistema bancario,
en tanto la mercancia en si lo hace en el medio de transporte internacional hasta ser
entregada a las autoridades correspondientes del punto de destino. La responsabilidad
del banco involucrado, no excede de la revision documental, en tanto la del transportista
no va mas allda de entregar la mercancia en la misma condicion y peso como fueron
recibidos a bordo, en el puerto de embarque, sin mayor responsabilidad de su parte una
vez recepcionada la carga de conformidad con la autoridad respectiva. El comprador no
tiene en principio ninguna instancia de revision de la mercancia hasta que esta no sea
entregada en el punto destino. Debera estipularse, por tanto, alglin mecanismo de pre
embarque para la revision fisica de la mercancia o al menos se debera conocer cuales
son los legitimos derechos del comprador en toda transaccion internacional (Alzate,
2013).

En caso de incumplimiento de las condiciones pactadas o de controversia respecto al
alcance de la contratacion, debe establecerse la forma en que se dilucidara el litigio de
la manera mas expeditiva posible. Es en este aspecto donde cobra una importancia
destacada la Camara de Comercio Internacional que, a través de su Corte de Arbitraje,
ofrece los procedimientos de la Conciliacion y el Arbitraje para el arreglo de las disputas
comerciales.
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La mercancia en la compraventa internacional tiene en todos los casos tres factores de
costeo: un valor en origen, un valor de transporte y un costo de seguro. Es decir, estara
configurandose un precio puesto en destino que contendra estos tres elementos. En
relacion con esto, la reglamentacion aduanera internacional ha recogido este aspecto al
establecer como base imponible para la tributacion aduanera en principio el CIF de la
compraventa, que toma en cuenta tres aspectos a tener en cuenta: costo de las
mercancias en el pais de origen, costo del seguro y costo del flete hasta el puerto de
destino. Como su nombre lo indica, este valor esta relacionado con el uso del Incoterm
CIF (Cost, Insurance and Freight en inglés). (Flint Blanck, 2016)

En concordancia con lo anterior, las partes deberan ponerse de acuerdo en forma
inequivoca respecto de las responsabilidades de cada una de ellas, para la contratacion
de los diversos factores y servicios que integran el valor CIF, y que permiten el traslado
y entrega en destino de la mercancia objeto de la transaccion. En este sentido, se
referiran para la contratacion y el reparto de los roles en la operacion, a los términos
usuales en el comercio internacional (mejor conocidos como Incoterms), otra variable
permanente en la compraventa internacional. (Narbona, 1998)

Es necesario, también, tener en consideracion los diferentes idiomas que pueden
plantear interpretaciones diversas de una misma clausula o texto de un contrato.
Diferentes marcos legislativos, tanto en la pura contratacion como en la regulacion de
otros elementos que intervienen en la operacion comercial (seguro, transporte,
embalaje, homologacion de productos, etcétera). Distintos usos y costumbres que los
paises suelen tener en la cancelacion de sus transacciones internacionales. Asimismo,
monedas diferentes, que pueden influir de forma muy importante en el valor real del
precio pactado de la operacion internacional, debido a su mayor o menor volatilidad.
(Flint Blanck, 2016)

Influye también la mayor distancia geografica entre el comprador y vendedor, debido a
las rutas de transito de las mercancias, por vias (maritima, terrestre o aérea) tan
importantes, en las que las mercancias objeto de la transaccion, tienen que transitar
durante un periodo de tiempo que puede oscilar mucho (de 2 a 45 dias) y que puede
implicar retrasos en la entrega de los bienes y en la recepcion del pago (Narbona, 1998).
La existencia de Aduanas puede condicionar de forma directa, limitando o impidiendo,
la entrega efectiva de la mercancia o el bien concertado. Sobre la base de estas
caracteristicas y otras mas que se dan en las operaciones de compraventa internacional,
es por esto que afirman Gomez D. y Martinez F. (2003) que antes de comenzar a operar,
cualquier empresa, que desee efectuar una transaccion comercial internacional de este
tipo, debe tener en cuenta los siguientes elementos:

a) Redaccion de los contratos en un idioma conocido o contar con una traduccion
garantizada.

b) Considerar detenidamente los aranceles, derechos aduaneros, impuestos especiales y
cualquier otra carga fiscal que pudiera aparecer.

c) Conocer que el precio real del bien o servicio esta sujeto a variaciones en caso de cobro
o pago en una moneda diferente a la propia, como consecuencia de las diferentes
fluctuaciones que pudieran producirse en el tiempo o de cancelacién de la operacion
internacional.

d) Asegurarse de poder obtener los documentos precisos (licencias, certificaciones,
autorizaciones, etcétera) y de homologar o certificar sus productos a normativas
técnicas diferentes.
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e) La seguridad en la obtencion de licencias y documentos comerciales, administrativos,
transporte, etcétera, representativos de la operacion internacional tales como el
conocimiento de embarque o el Bill of lading, el conocimiento de embarque charter, el
certificado de calidad, inspeccion, sanitarios, origen, consulares y legalizaciones”.

Respecto del contrato de compraventa, en si mismo, afirma, Flint Blanck (2016) que es
firmado por el exportador (proveedor) e importador (comprador) y evidenciado por el
documento de contrato respectivo, el cual contiene las caracteristicas y provisiones de
la transaccion comercial externa, e incluye las condiciones de transporte, seguro y
entrega, términos de pago, asi como el tipo de cotizacion (Incoterms). Es regulado por
la legislacion nacional de alguno de los dos paises que comercian, la de un tercer pais
que de comun acuerdo los contratantes hayan establecido o aquella contenida en el
Convenio de las Naciones Unidas sobre los contratos de compraventa internacionales
de mercancias, la cual esta siendo objeto de estudio en esta investigacion.

Se recomienda, que toda negociacion comercial internacional se formalice
preferiblemente por escrito (carta, correo, fax, etcétera). La oferta debe ser firme,
precisa dirigida a la persona determinada (de lo contrario no es mas que una simple
propuesta comercial) y debe fijarse un plazo al comprador para su aceptacion. El
contrato entra en vigor una vez firmado, con salvedad de disposiciones gubernamentales,
como, por ejemplo, la aprobacion de licencias de exportacion y de importacion, o el
eventual pago por anticipado. (Gémez D. y Martinez F., 2003)

Algunas precauciones deben ser tomadas por el exportador en lo referente a
disposiciones vigentes en el pais de destino. Las especificaciones técnicas deben ser muy
precisas. Los contratos importantes se elaboran dentro de una fase de preparacion,
(negociaciones comerciales), después son formalizados dentro de las condiciones
juridicas y se redactan cuidadosamente. Los contratos menos importantes, o las
operaciones repetitivas, no requieren esta labor, y la mayoria de las veces se
circunscriben al pedido repetitivo o frecuente, mediante confirmacion de la orden por
parte del vendedor. Este tipo de documentos segtn Flint Blanck (2016), deben contener
como minimo algunas indicaciones, entre las que se tienen:

- Descripcion de la mercancia: calidad y cantidad.

- Referencia a normas internacionales.

- Descripcion del embalaje y su identificacion.

- Modo de transporte.

- Fecha de entrega.

- Control de conformidad.

- Garantia de la mercancia.

2.1. Ambito de aplicacién: materias de aplicacion e interpretacion de la CIM

Puede haber excepciones a la aplicacion de la Convencion, si esta solo esta en vigor en
determinadas unidades territoriales de un Estado contratante (art. 93) y si algunos
Estados contratantes han declarado tener normas juridicas idénticas o similares en las
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materias que se rigen por la Convencion (art. 94). En la actualidad, esta ultima
declaracion se aplica a los contratos celebrados entre partes que tengan sus
establecimientos en Dinamarca, Finlandia, Islandia, Noruega o Suecia. (ONU, 2021, p.
36)

En el articulo 3, parrafo 2, se prevé la aplicacion de la Convencion a los contratos mixtos,
es decir, los contratos de compraventa que incluyen, entre las obligaciones del vendedor,
la de suministrar mano de obra o prestar otros servicios ademas de proporcionar
mercaderias. En esa disposicion se establece que la Convencion se aplica a dichos
contratos a menos que el suministro de mano de obra o la prestacion de servicios
constituya la “parte principal” de las obligaciones de la parte que proporcione las
mercaderias. No obstante, a los efectos del articulo 3, parrafo 2, no se tienen en cuenta
los servicios ni la mano de obra necesaria para la manufactura o la produccion de las
mercaderias a que se refiere el articulo 3, parrafo |.

El uso de nuevas tecnologias ha suscitado algunas cuestiones relacionadas, con el ambito
material de aplicacion de la Convencion, especialmente en la esfera de los datos y
programas informaticos. Los contratos relativos a datos y programas informaticos
pueden plantear dos interrogantes: si son contratos de compraventa y si el objeto de la
compraventa son mercaderias. (ONU, 2021, p. 36)

Hay seis categorias especificas de compraventas internacionales que estan excluidas del
ambito de aplicacion de la Convencion. Las mencionadas en el articulo 2, apartado a), se
refieren a la venta de mercaderias compradas para uso personal, familiar o doméstico;
en la mayoria de los paises, estas compraventas se consideran operaciones con
consumidores y se rigen por normas especificas, a menudo de caracter imperativo. En
el articulo 2, apartados b) y c), se hace referencia a las compraventas en subastas y las
compraventas judiciales, que pueden suscitar dudas con respecto a la formacion del
contrato y el consentimiento del vendedor.

Todas esas exclusiones se basan en la naturaleza especifica de la operacion, mientras que
las demas exclusiones (art. 2, apartados d) al f) se basan en la naturaleza de los bienes
vendidos. Conforme a esas disposiciones, las compraventas de acciones, titulos o efectos
de comercio y otros valores, asi como el dinero, las compraventas de bugques,
embarcaciones, aerodeslizadores, aeronaves y los contratos de compraventa de
electricidad estan excluidos del ambito de aplicacion de la Convencion. Sin embargo, el
articulo 2 no excluye del ambito de aplicacion de la Convencion el suministro de gas,
petroleo y otras fuentes de energia.

Una vez que se determina la aplicabilidad de la misma, la siguiente cuestion que se ha de
examinar es qué materias regula esta Convencién. Los articulos 4 y 5, tratan
expresamente este tema. Las cuestiones que regula el convenio se rigen exclusivamente
por sus disposiciones expresas o por los principios generales en que se basa la
Convencién. Solo en ausencia de una disposicion expresa o de principios generales se
aplicara el derecho interno, de conformidad con el articulo 7.

En el articulo 4 se establece que la Convencién regula dos de las cuestiones mas
importantes que se plantean en relacion con los contratos de compraventa de
mercaderias. La primera es si se ha celebrado un contrato y de ser asi, cuando se celebro.
La segunda se refiere a los derechos y obligaciones del vendedor y del comprador que
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dimanan del contrato. Algunos conceptos del derecho interno como la contraprestacion
y la causa no son pertinentes para la CIM, la que tampoco regula los derechos y
obligaciones de terceros.

Conforme a lo dispuesto en el articulo 4, apartado a), la Convencién no concierne a dos
cuestiones. La primera de ellas es la validez del contrato, de cualquiera de sus
estipulaciones o de cualquier uso. Segun la CIM, se debe distinguir entre la validez y la
formacion de los contratos. La cuestion de si un contrato ha de ser invalidado solo se
plantea después de su celebracion. Son ejemplos de normas de invalidacion previstas en
el derecho interno las relativas al orden publico, el error, el dolo, la intimidacién o la
incapacidad.

La segunda cuestion que no concierne a la Convencion, son los efectos del contrato
sobre la propiedad de las mercaderias vendidas (art. 4 b). La cuestion de como y cuando
se transmite la propiedad del vendedor al comprador se resolvera de conformidad con
el derecho interno aplicable. Sin embargo, hay una excepcion importante al articulo 4,
apartados a) y b). En el articulo 4 se establece que este instrumento, no concierne a la
validez ni a la propiedad “salvo disposicion expresa en contrario de la presente
Convencién”. Por ejemplo, es posible que los ordenamientos juridicos de algunos
Estados permitan invalidar un contrato debido a un error en cuanto a la calidad de las
mercaderias.

No obstante, como este Convenio, contiene normas expresas sobre la entrega de
mercaderias no conformes, esta cuestion se regira por esta misma y no por el derecho
interno de esos Estados. La responsabilidad del vendedor por la muerte o las lesiones
corporales causadas a una persona por las mercaderias no se rige por el tratado (art. 5).
Dado que la muerte y las lesiones corporales tienen que ver con la responsabilidad
extracontractual, es mejor que esas cuestiones se resuelvan con arreglo a las decisiones
de politica publica de cada Estado contratante. Por lo tanto, aun cuando el contrato de
compraventa se rija por el convenio, se aplicaran las normas del derecho interno sobre
la responsabilidad relacionada con el producto entre vendedores y compradores en la
medida en que esas normas se refieran a la muerte o las lesiones corporales. Esto incluye
la muerte y las lesiones corporales causadas por la mano de obra u otros servicios
prestados por el vendedor, si el contrato en cuestion es uno de los contratos de
compraventa a los que se refiere el articulo 3, parrafo 2.

No obstante, las sumas que pague el comprador en concepto de indemnizacion por la
muerte o las lesiones personales causadas a un tercero por las mercaderias o los
servicios suministrados por el vendedor pueden considerarse pérdidas pecuniarias del
comprador que este tendra derecho a reclamar. En el articulo 7 se establece un marco
para la interpretacion uniforme e internacional del Convenio. Su objetivo es evitar
distorsiones en la interpretacion y aplicacion de la misma, como consecuencia de
interferencias con las leyes internas, la jurisprudencia y las tradiciones doctrinales.
(Gémez Pomar, 2012, p. 358)

El criterio de la interpretacion autbnoma se basa en los principios de internacionalidad,
uniformidad y buena fe (art. 7, parr. 1). El método autébnomo para colmar lagunas ha de
aplicarse con arreglo a los mismos principios generales inherentes a la Convencion (art.
7, parr. 2). La Convencién, al igual que los Principios UNIDROIT y otros textos
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uniformes, persigue el objetivo de la interpretacion uniforme. Los términos y conceptos
utilizados deben interpretarse de manera autébnoma.

Explicando brevemente a lo anterior, sobre la persecucion de objetivos similares entre
la Convencion y los principios del UNIDROIT, Aguirre y Manasia (2006), apuntan de
que estos ultimos tienen como objetivo desde su creacion en 1994, estudiar los medios
para armonizar, organizar y coordinar el derecho privado entre los Estados y preparar
gradualmente la adopcion por parte de los distintos paises de una legislacion de derecho
internacional uniforme, de lo cual la Convencion de Viena de 1980 es uno de sus mas
grandes exponentes en la materia.

Por lo tanto, el significado de la gran mayoria de los términos utilizados en la Convencion
de Viena ha de hallarse en la misma y no en los ordenamientos juridicos nacionales. A
fin de lograr el objetivo de la interpretacion uniforme, tanto los organos judiciales
nacionales como los tribunales arbitrales que aplican en distintas jurisdicciones suelen
tener en cuenta las resoluciones dictadas en controversias dirimidas por otros érganos
judiciales a la hora de interpretarla.

El articulo 7 reduce al minimo la necesidad de aplicar las normas de Derecho
Internacional Privado y las normas del derecho sustantivo interno. Cuando una cuestion
se refiera a una materia que se rija por la Convencidn y no esté expresamente resuelta
en ella, dicha cuestion se dirimira de conformidad con los principios generales en que se
basa la Convencion. Solo a falta de dichos principios podra el intérprete remitirse al
derecho interno que determinen las normas sobre eleccion de la ley aplicable; por lo
tanto, el derecho interno sera el dltimo recurso.

En la practica, muchos de los principios generales recogidos en el texto del Convenio
han sido elaborados por la jurisprudencia. La cuestion de si es posible, y hasta qué punto,
aplicar principios externos para colmar lagunas en la misma a falta de acuerdo entre las
partes no esta resuelta aiin. En cuanto a la relacion entre la CIM y los Principios Unidroit,
hay consenso en considerar que estos Principios no son, como tales, los principios
generales de la Convencién de Viena, sino que pueden servir para corroborar la
existencia de un determinado principio general y, por ende, constituir una herramienta
para interpretar dicho instrumento (art. 7, parr. |) o colmar sus lagunas (art. 7, parr. 2)
cuando no haya un conflicto entre ambos instrumentos. (ONU, 2021, p. 42)

En el articulo 8, se regula la interpretacion de las declaraciones y otros actos de las
partes contratantes. Este articulo, que desplaza la aplicacion de las normas del derecho
interno sobre la interpretacion de tales declaraciones y actos, puede ser importante para
determinar el significado de un contrato. En el articulo 8, parrafo |, se expresa
preferencia por interpretar las declaraciones y actos unilaterales de conformidad con la
intencion de la parte que declara o actua, siempre y cuando la otra parte haya conocido
o no haya podido ignorar cudl era esa intencion.

Si la intencion de la parte autora de las declaraciones o los actos no fuese conocida por
la otra parte y esta no hubiera podido conocer dicha intencion, en el articulo 8, parrafo
2, se establece que, en ese caso, las declaraciones o los actos han de interpretarse
conforme al sentido que les habria dado en igual situacién una persona razonable de la
misma condicién que la otra parte.
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El articulo 8, parrafo 3, exige que se adopte un criterio contextual para determinar la
intencién de una parte o el sentido que habria dado una persona razonable. Lo hace
estableciendo la obligacion de tener debidamente en cuenta “(...) todas las
circunstancias pertinentes del caso, en particular las negociaciones, cualesquiera
practicas que las partes hubieran establecido entre ellas, los usos y el comportamiento
ulterior de las partes”.

3. La Convencion y la formacién del Contrato de Compraventa Internacional

La Convencion, para Oviedo (2004) y para los fines de esta investigacion, no define el
concepto de compraventa para efectos de la determinacién de su campo de aplicacion,
aunque dentro de su articulado, se plasma que compraventa sera aquel contrato en que
una parte (vendedor) se compromete a transferir el dominio de una mercaderia, asi
como entregarla materialmente y entregar cualquier documento relacionado con ella
en las condiciones establecidas en el contrato y en la Convencion, a cambio de las
obligaciones de la otra parte, consistentes en el pago del precio de las mismas y su
recepcion. (Narbona, 1998, p. 73)

En este mismo sentido, Oviedo (2009), aclara que la forma de articular estas
disposiciones, de conformidad con algunos autores, es la determinacion de las
obligaciones del comprador de transferir la propiedad de las mercaderias vendidas y
entregarlas materialmente, pero no regula los efectos que sobre la propiedad de las
mismas pueda producir el contrato. Por otra parte, si el vendedor no cumple con dichas
obligaciones, el comprador tendra todos los derechos y acciones contra el vendedor
por incumplimiento del contrato.

Ahora bien, la formacion del contrato, segun la Convencion viene dada por tres
elementos fundamentales, que son la oferta, aceptacion y perfeccionamiento, siendo esto
ultimo el eje tematico y de anadlisis, ya que su puesta en la practica, conlleva muchos
elementos para tener en consideracion. Sobre la oferta, la Convencion distingue, en
primer lugar, entre oferta y la propuesta, esta ultima es una manifestacion de voluntad
orientada a celebrar un contrato, pero la misma no siempre es una oferta. (Cardenas,

2003)

Efectivamente, no toda propuesta es una oferta, a como claramente lo ha expuesto
Jaramillo (2003), la oferta no es una invitacion a entrar en negociaciones, ni es un
acercamiento previo entre personas con intereses econémicos comunes; al contrario,
es un acto de mayor envergadura donde se observa un proyecto acabado de contrato
que surge como conclusion de un periodo de negociaciones entre candidatos a ser
partes, como consecuencia de una invitacion a ofrecer (licitaciones), o bien como
manifestacion clara y unilateral de una persona que, interesada en celebrar una
determinado contrato en determinadas condiciones, exterioriza su voluntad y lo
propone a otra.

Un segundo requisito de la oferta es la precisidn, la cual debe contener la exigencia de
indicar claramente las mercaderias y de sefalar, expresa o tacitamente, la cantidad y el
precio o de prever un medio para determinarlos. Las ofertas referidas a géneros
indeterminados, cuyas caracteristicas particulares no se conocen ni pueden conocerse
(no se fijan criterios) o cuyas cantidades son inciertas por tanto no seran validas, se
consideran como elemento material y de gran vitalidad por ser parte del objeto de este
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tipo de negociaciones y transacciones universales, pero generan seguridad juridica en
este tipo de actos. (Calderdn, 2017, p. 53)

El tercer y dltimo elemento que establece la Convencion para tener como valida una
oferta, es la intencion del oferente de quedar obligado en caso de aceptacion, es decir,
que se someta a las obligaciones contraidas a partir de la respuesta afirmativa del
destinatario para que este quede obligado. Habiendo expuesto estos tres elementos de
validez de la oferta, también debemos dejar sentado que toda oferta se vuelve efectiva
una vez que llega al destinatario. Empero, todavia podemos encontrarnos frente a dos
variantes: retirada y revocacion de la oferta (Diez, 2010). Una vez configurada la oferta
esta puede tener dos panoramas por parte del destinatario: rechazo o aceptacion,
entiéndase este ultimo término como la manifestacion de voluntad que perfecciona el
contrato. Exigiéndose los siguientes elementos de declaracion o acto del destinatario y
cumplimiento del plazo para manifestar la aceptacion.

3.1. Oferta vs. propuesta en la Convencion de Viena

Segun la Convencidn, para que una propuesta de celebracion de un contrato constituya
oferta, debe dirigirse a una o varias personas determinadas y debe ser suficientemente
precisa. Para que una oferta se considere suficientemente precisa, tiene que indicar las
mercaderias y, expresa o tacitamente, senalar la cantidad y el precio o prever un medio
para determinarlos (art. 14, parr. |). Las ofertas dirigidas al publico en general se
consideran una invitacion a hacer ofertas, a menos que la persona que haga la propuesta
indique claramente lo contrario (art. 14, parr. 2).

Con arreglo en el convenio, las partes pueden estipular que el contrato solo se
perfeccione cuando se hayan acordado ciertas cuestiones especificas ademas de las
senaladas en el articulo 14, parrafo |. El articulo dispone que en la oferta debe senalarse
el precio, mientras que el articulo 55, establece un método para determinar ese
elemento, aplicando el precio generalmente cobrado en el momento de la celebracion
del contrato por tales mercaderias vendidas en circunstancias semejantes en el trafico
mercantil de que se trate. En el caso de los contratos con precio indeterminado, la
aparente contradiccion entre los articulos 14 y 55 de la CIM suele resolverse cuando se
ejecuta el contrato. Los casos en que no se ha ejecutado el contrato puede resultar
problematicos.

3.2. Retiro y revocacion de la oferta

En la Convencion se hace una distincion entre el retiro (art. 15), la revocacién (art. 16)
y la extincion (art. 17) de la oferta. La oferta también se extingue cuando no es aceptada
dentro del plazo establecido o, si no se ha fijado plazo, dentro de un plazo razonable
(art. 18, parr. 2). La aceptacion es la respuesta afirmativa a una oferta. El aceptante debe
formularle de manera clara e incondicional. La aceptacion puede tener lugar mediante
una declaracion, un acto o, en determinadas circunstancias, el silencio o la inaccion (art.
I8, parr. 1).

A menos que el oferente indique una forma de aceptacion determinada, el destinatario
es libre de aceptar la oferta ya sea verbalmente (en persona, por teléfono, etc.) o por
escrito, opcion esta Ultima que abarca los medios electronicos (carta, telegrama, télex,
fax, correo electronico, etc.). En ambos casos, para que la aceptacion surta efecto y, a
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su vez, se perfeccione el contrato, debe llegar al oferente dentro del plazo establecido

en la oferta o, si no se hubiera fijado plazo, dentro de un plazo razonable (art. I8, parr.
2).

En el caso de las ofertas verbales, la Convencion, exige que la aceptacion sea inmediata
a menos que de las circunstancias resulte otra cosa (art. |18, parr. 2). La aceptacion
también puede consistir en un comportamiento o en actos de ejecucion. Cuando la
aceptacion se expresa mediante un comportamiento (por ejemplo, se levanta la mano o
se asiente con la cabeza), el contrato se perfecciona en el momento en que el oferente
se entera de ese comportamiento, es decir, cuando toma conocimiento de él. Si la
aceptacion consiste en actos de ejecucion (por ejemplo, la entrega de las mercaderias o
el pago del precio), no es necesario notificar la aceptacion, ya que el contrato se
perfecciona por el propio acto de la entrega o el pago, siempre que se realicen dentro
del plazo de aceptacion establecido por el oferente o, si no se fijé plazo, dentro de un
plazo razonable.

No obstante, para poder aceptar la oferta mediante actos de ejecucion sin tener que
enviar una comunicacion al oferente, es necesario que la oferta lo permita (por ejemplo,
si se indica en ella “comiencen la fabricacion”, “envien inmediatamente”, “compren en
mi nombre sin dilacion” o “realicen el pago a mi nimero de cuenta”) o que esté
permitido en virtud de las practicas establecidas entre las partes contratantes o por los
usos (art. 18, parr. 3). La aceptacion puede ser retirada si su retiro llega al oferente antes

de que la aceptacion haya surtido efecto o en ese momento (art. 22).

El silencio o la inaccion, por si solos, no constituyen aceptacion (art. 18, parr. 2). Sin
embargo, junto a otros factores, el silencio o la inaccion pueden llegar a constituir
aceptacion de la oferta. Esto puede ocurrir por aplicacion de una norma juridica (art. 19,
parr. 2,y art. 21); por aplicacion de un uso del comercio o una practica establecida entre
las partes (art. 9), o en determinadas circunstancias en que el silencio del destinatario
de una carta de confirmacion por la que se pretende modificar un contrato verbal puede
llegar a constituir aceptacion.

3.3. Aceptacion y contraoferta

Un problema frecuente en la formacion del contrato se plantea cuando una respuesta
que pretende ser la aceptacion de una oferta contiene elementos nuevos o diferentes.
En el articulo 19 del convenio se hace una distincion entre los elementos que alteran
sustancialmente los de la oferta (contraoferta) y los que no los alteran (aceptacion).

A fin de determinar cuando un elemento introducido en la aceptacidon altera
sustancialmente la oferta, impidiendo con ello el perfeccionamiento del contrato, y
cuando no la altera, en la convencion se enumeran los elementos siguientes: el precio,
la calidad y la cantidad de las mercaderias, el lugar y la fecha de entrega, el grado de
responsabilidad de una parte con respecto a la otra y la solucion de controversias.

Aunque en esta misma, no se establecen normas especiales sobre el uso de clausulas
estandar, a saber, las preparadas con antelacion por una de las partes para su uso general
y repetido y que son utilizadas, de hecho, sin negociacion con la otra parte, definidas en
el articulo 2.1.19, parrafo 2, de los Principios Unidroit, por lo general la jurisprudencia
ha tenido en cuenta el uso de clausulas estandar en el marco de la aplicacion de la
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Convencion, principalmente sus articulos 8 y del 14 al 24, en lo que respecta a la cuestion
de si se han incorporado dichas clausulas al contrato.

De conformidad con la Convencion, el contrato puede modificarse o extinguirse por
mero acuerdo entre las partes (art. 29, parr. |). La modificacion y la extincion se rigen
generalmente por las mismas pautas que la celebracion del contrato, a saber, la oferta y
la aceptacion, y conceptos del derecho interno como la contraprestaciéon no son
pertinentes en este ambito. Si el contrato contiene una clausula de prohibicion de
modificacion oral, no se podra modificar ni extinguir verbalmente por mutuo acuerdo.
No obstante, los actos realizados por una parte pueden impedirle alegar esa estipulacion
en la medida en que la otra parte se haya basado en tales actos (art. 29, parr. 2).

4. La perfeccion del contrato en el marco de la Convencion de Viena

En la parte Il de la Convencidon de Viena se regula la formacion del contrato de
compraventa internacional teniendo en cuenta las normas relativas a la oferta (arts. 14
a 17) y la aceptacion (arts. 18 a 22). El contrato se perfecciona cuando surte efecto la
aceptacion de una oferta al llegar al oferente. No hay normas que determinen el lugar
de celebracion del contrato y, por lo tanto, esta cuestion se deja en manos de la ley que
por lo demas resulte aplicable. La parte |l se aplica cuando no sea facil determinar la
oferta y la aceptacion. También se aplica a la modificacion del contrato y a su resolucion
(extincion) una vez concluido el proceso de oferta y aceptacion. Sobre el
perfeccionamiento, en la convencion se pueden rescatar varios elementos relevantes,
siendo el articulo 23 y el 24, lo mas importantes, a saber, el art. 23, deja establecido que:
“El contrato se perfeccionara en el momento de surtir efecto la aceptacion de la oferta
conforme a lo dispuesto en la presente Convencion.”

Y el art. 24, lo complementa, sehalando que:

A los efectos de esta Parte de la presente Convencion, la oferta, la declaracion de aceptacion
o cualquier otra manifestacion de intencion “llega” al destinatario cuando se le comunica
verbalmente o se entrega por cualquier otro medio al destinatario personalmente, o en su
establecimiento o direccion postal o, si no tiene establecimiento ni direccion postal, en su
residencia habitual.

El contrato queda concluido o perfeccionado en el momento en que se produce la
efectividad de la declaracion de voluntad de aceptacion, de acuerdo con los términos de
la Convencion. La cuestion de cuando se entiende perfeccionado el contrato recibe
diferentes tratamientos, dependiendo de cada ordenamiento interno, asi como de
teorias y concepciones juridicas diferentes. Diez-Picazo (1998) hace referencia a varias
teorias: la primera es la teoria de la declaracién o exteriorizacion, segun la cual, el
contrato se perfecciona en el momento en que el aceptante expresa su declaraciéon de
voluntad, de forma que una vez exteriorizada o manifiesta, existe consentimiento y, por
tanto, perfeccién del contrato. Esta concepcion no ha sido acogida por la Convencion.

La segunda es la teoria de la expedicidn, adoptada por la Convencién para determinar
la perfeccion del contrato cuando la oferta requiere la ejecucion de algun acto por parte
del destinatario en relacion con esta (envio de las mercancias a pago del precio). Se
establece, pues, como determinante de la perfeccion del contrato, el momento en que
el aceptante se desprende de su declaracion de voluntad ya manifiesta.
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La tercera es la teoria de la recepcion, segun la cual el contrato se perfecciona cuando
se le entrega al destinatario la declaracion de aceptacion, cuando la entrega de la carta
al oferente se hace personalmente o en su establecimiento o direccion postal
(Convencion, art. 24). La Convencién adopta esta teoria cuando se trata de determinar
el momento de la efectividad de las declaraciones de voluntad escritas, que se disciplinan
en la parte segunda, relativa a la oferta, retirada, aceptacion o cualquier otra
manifestacion de intencion. Los retrasos que pueda surtir la declaracion desde su
emision hasta su llegada son soportados por el aceptante. La cuarta es la teoria del
conocimiento o informacién. Esta exige para la perfeccion del contrato, que la
aceptacion se declare, emita, llegue y sea conocida. Esta teoria es adoptada por la
Convencion (art. 24) para indicar la efectividad de las declaraciones de voluntad
realizadas de forma oral.

Son diversos los preceptos de la Convencion que se deben considerar en relacion con
el tema de la perfeccion del contrato. En primer lugar, el art. 18.2 contiene el criterio
general acerca del momento de produccion de los efectos derivados de la aceptacion de
la oferta: “La aceptacion de la oferta surtira efecto en el momento en que la indicacion
de asentimiento llegue al oferente”. En complemento de dicho criterio general, el art.
23 declara a como ya bien se habia explicado anteriormente que la perfeccion ocurre
cuando surte efectos la aceptacion. Este precepto, a su vez, debe ser puesto en relacion
con las disposiciones de la parte Il que regula lo relativo al momento en que la aceptacion
surte efecto, lo que es consecuencia del modo en que el aceptante hubiera exteriorizado
su consentimiento a la oferta.

Hay que aclarar que la Convencién no formula ninguna regla concerniente al lugar de la
perfeccion del contrato. De conformidad con el art. 7.2 habra que acudir al derecho
interno que resulte aplicable (Calvo y Carrascosa, 2006, p. 24). No obstante, la Corte
Federal de Australia (28 de abril de 1995) en un caso de suma importancia para esta
tematica, aplicando el articulo 23, concluyé que el contrato se habia perfeccionado en el
establecimiento en donde la aceptacion llego al oferente.

En sintesis, los criterios que la Convencidn toma en consideracion para determinar el
momento en que la aceptacion surte efecto son: el criterio del conocimiento para las
declaraciones orales, es decir, cuando la aceptacion se dirija verbalmente a su
destinatario; y el criterio de la recepcion, para las declaraciones escritas. De igual
manera, se debe tener presente el criterio de la produccion de la aceptacion mediante
actos de ejecucion, para los supuestos en que la oferta se acepta a través de algun tipo
de acto concluyente, asi como del criterio del reconocimiento del papel que puede
desempenar el silencio como declaracion de asentimiento. Una vez perfeccionado el
contrato, cualquier comunicacion posterior se entiende como una propuesta de
modificacion y queda sometida a las mismas reglas previstas para la formacion del
contrato.

La perfeccion del contrato de compraventa de mercaderias por medio de la rotacion de
la formacién del contrato (rolling contract formation), es entendida por las Cortes de
Estados Unidos como el reconocimiento de ese concepto alterno de celebracion del
contrato, cuando forma parte de una practica que las partes han desarrollado, o que se
practica por un uso de comercio internacional. Lo anterior resulta poco probable en la
medida en que igual debe evaluarse si la practica o uso alegado cumple con los requisitos
del art. 9 de la Convencion (2001, p. 287). A su vez, Vazquez sostiene que los actos que
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integran la formacion progresiva del contrato y que se plasman en documentos

precontractuales pueden igualmente regirse por las disposiciones de la Convencion
(2000, p. 109).

Con relacion a la incorporacion de términos uniformes, la Convencion no incluye
normas especiales para solventar las cuestiones juridicas planteadas por la utilizacion de
términos contractuales preparados de antemano para uso general y reiterado. En su
mayoria los tribunales aplican las disposiciones de la parte Il de la Convencién y las
normas de interpretacion del articulo 8, asi como las normas sobre practicas y usos del
articulo 9, para determinar si las partes han convenido en incorporar términos uniformes
a su contrato (Tribunal del Distrito Oriental del California, caso Golden Valley Grape
Juice and Wine, LLC v. Centrisys Corporation). Una decision se basé en los principios
generales en que se sustenta la Convencion para evaluar la incorporacion de condiciones
generales. Otros, como el Tribunal Regional Superior de Disseldorf, concluyen
expresamente que la Convencion reemplaza el recurso a la legislacion nacional, por lo
que se refieren a la cuestion de si las partes han convenido en incorporar términos
uniformes a su contrato. En decision del 25 de julio de 2003, afirmo que la Convencion,
en particular sus articulos 14, 8 y 9, rigen exclusivamente la incorporacion de términos
mercantiles uniformes en un contrato (Fontalvo, 2017).

5. Criterios de aplicacion de la Convencién y su trascendencia en el Derecho
Interno

Al llegar a este punto, no sin menoscabo de todo lo anteriormente dicho, cabe resaltar
y hacer un repaso, para expresar que la relevancia de la Convencion de Viena, fue haber
encontrado un conjunto sencillo de normas, que regularan temas complejos, como lo
son los negocios internacionales, de tal forma que no se creara una interdependencia
del derecho interno, ni de ninguna norma existente de un Estado, sino que se crease una
produccion legislativa inédita orientados con sus propios principios, de facil adhesion, lo
que ha hecho, que desde 1988, que entro en vigencia la Convencion, haya tenido un gran
éxito en lograrse integrar, sin mayores problemas, a los ordenamientos juridicos de cada
Estado.

La Convencion solamente se aplica a contratos de compraventa que estén vinculados a
transacciones de caracter internacional. Las transacciones internas se encuentran
excluidas de su regulacion. Para ello los Estados establecieron el criterio objetivo de
senalar que el caracter internacional de la transaccién lo determina, con exclusividad, el
hecho de que los establecimientos de las partes, comprador y vendedor, se encuentren
localizados en diferentes Estados, sin que la nacionalidad de los contratantes o la del
mismo contrato influya en esa calificacion.

Es irrelevante, para los efectos de aplicacion de la Convencién, que el caracter del
contrato, o el caracter de las propias partes sea civil o comercial. A pesar de que la
Convencién tampoco define el concepto de establecimiento, segun criterio unanime de
la doctrina, se afirma que por él se entiende el lugar permanente y habitual donde el
contratante desarrolla sus negocios. No se considera como establecimiento la residencia
temporal de un contratante durante el tiempo en el cual se verifique la negociacion.

Ahora bien, ante la presencia de establecimientos multiples, la Convencién determina
que se tendra por tal el que guarde la relacién mas estrecha con el contrato y su
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cumplimiento, habida cuenta de las circunstancias conocidas o previstas por las partes
en cualquier momento antes o en el momento de la celebracion del contrato. Al
momento de firmarla, ratificarla, aceptarla, aprobarla o de adherirse a ella, los Estados
contratantes pueden reservarse la aplicacion de la Convencion en su parte Il (Formacion
del Contrato) o en su parte |ll (Compraventa de Mercaderias). En el mismo sentido, los
Estados plurilegislativos pueden hacer la salvedad de aplicacion de la misma a una o varias
de sus unidades territoriales, asi como los que participen de una codificacion regional
que regule idénticas materias (Galan, 2004).

A la luz de este analisis de la Convencion y sus aspectos principales, se puede llegar al
entendimiento, que este es un cuerpo normativo, que regula con mucha eficacia, el
proceso de formacion del contrato, principalmente el momento de la perfeccion del
mismo Yy brinda una serie de supuestos y clausulas a tener en cuenta, para el desarrollo
del comercio internacional en Nicaragua. Una eventual adhesion plena a este
instrumento de derecho mercantil internacional por excelencia significaria una
revolucion en la forma en como se concibe los negocios internacionales en términos
generales y mas especificamente en el comercio exterior, el cual es un campo que
Nicaragua en los ultimos lustros ha venido explotando y creciendo con auge, pero que
para garantizar que esto sea sostenible, debera crear un sistema legal que brinde y dote
de una mayor seguridad juridica de la que ya se cuenta a las relaciones econémicas
internacionales contractuales, en especial las que se desarrollen en el devenir de la
nuevas relaciones comerciales y/o diplomaticas que surjan con otros Estados.

Representaria también un avance mas que favorable desde el punto de vista legislativo,
porque seria un paso mas adelante a cambiar las normas del Codigo de Comercio, que,
aunque estan vigentes y poseen legalidad, se han quedado anquilosadas en el tiempo,
teniendo un ordenamiento juridico mercantil vetusto, que no da paso a las nuevas ideas
y conceptos juridicos y economicos, que trascienda de forma directa en el panorama
nacional. En tal sentido lo mas cercano a definicion de perfeccionamiento contractual se
encuentra descrito en el articulo 2449 del Cédigo Civil>, que habla de la aceptacién para
que quede perfecto el contrato, no obstante, el perfeccionamiento contractual del que
se hace referencia en la Convencién en cuestion, no se explica con claridad dentro del
cuerpo normativo interno; brevemente en el articulo 84 del Cédigo de Comercio’, se
hace mencion de un tipo de contrato celebrado por correspondencia o telegrama,
siguiendo para Herrera y Guzman (2014) la tesis de la recepcion de la aceptacion,
pudiéndose decir lo mismo del ordenamiento juridico civil, teniéndose como una norma
supletoria.

Continuando bajo esa misma linea, conviene preguntarse, si este tipo de regulacion que
esta pensada para contratos que se celebraban hace mas de un siglo, responden o mejor
dicho se pueden aplicar a los contratos celebrados por medios mas modernos o
simplificados, que hasta hace una década no se usaban para tales fines. Dentro de esos
medios modernos, se pueden hacer una division, en el que por una parte estan el correo
electrénico o el fax que existe un diferimiento en la comunicacion, al haber un tiempo

2 Articulo 2449C: “Desde que la estipulacion se acepta, queda perfecto el contrato, salvo que la ley exija
alguna otra formalidad; pero en todo caso se tendra como una promesa exigible.”

3 Articulo 84 CC: “Los contratos que se celebran por correspondencia, quedaran perfeccionados desde
que se reciba contestacion aceptando la propuesta, o las modificaciones con que ésta fuere aceptada.”
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o lapso para que se reciba la propuesta y se reciba la aceptacion del negocio, lo que se
conoce como contratacion a distancia y también los contratos que se celebran “en linea”
a través del teléfono o videoconferencias (Zoom, Skype, Microsoft Teams, Google Meet)
en la que la aceptacion de una oferta se realiza en tiempo real, en la que la distancia
entre las partes deja de surtir efectos (Uria, et al, 2001).

Es meritorio, destacar, que una implementacion de la Convencion de Viena para la
Compraventa Internacional de Mercaderias, por su espiritu unificador de los criterios
legales de las normas privadas, tendria una al menos no complicada integracion, ya que
si bien es cierto, dicha Convencidn posee lagunas, que son solventadas, por ella misma
mediante todos sus principios, sin necesidad de recurrir al Derecho Internacional
Privado o al UNIDROIT junto con sus principios de 1994, llenaria un espacio que
actualmente en la legislacion nicaragliense esta vacio y que urge y se necesita llenar, en
aras de promover un desarrollo fructifero de esta drea, que en los ultimos anos ha
tomado mas relevancia en Nicaragua, se requiere de un apoyo al menos desde el ambito
académico, para que cuando esta se llegue a implementar no quede como algo
meramente testimonial.

De hecho, a dia de hoy para Boyeras Schumann (2012) el comercio se encuentra en un
estado de desarrollo sin precedentes, en gran medida debido al fenédmeno conocido
como globalizacion. Este proceso constituye el aspecto mas relevante de la economia
mundial en los ultimos afos, y puede entenderse como un progresivo acercamiento
entre los agentes basicos que intervienen en la vida econdmica de un gran niumero de
paises. En primer lugar, los gobiernos han hecho que las economias sean cada vez mas
interdependientes mediante politicas de liberalizacion e integracion. En segundo lugar,
las empresas buscan la optimizacion de sus procesos, para lo que desplazan parte de sus
recursos a paises distintos del suyo de origen. Por ultimo, los consumidores poseen unas
preferencias cada vez mas similares, debido a la cobertura de los medios de
comunicacion de masas y al esfuerzo de promocién y publicidad que realizan las grandes
empresas multinacionales.

Es por ello que se puede hacer una idea de la realidad de la economia global, en la que
también Nicaragua esta insertada, si se comparan la evolucion de la produccién mundial
con los flujos de comercio exterior e inversiones extranjeras. En la década de los
noventa el comercio mundial de bienes y servicios crecié a un ritmo medio anual del 7%,
lo que supone casi el doble que el crecimiento de la produccion mundial, la cual se situd
cerca del 4%. Por su parte, las inversiones extrajeras aumentaron de manera mucho mas
rapida, hasta alcanzar un crecimiento medio anual del 18% (Llamazares, 1999).

Ahondando mas en la propuesta de la Convencion frente a las disposiciones del Derecho
nicaragliense, ésta propone ante las complicaciones en el comercio internacional
derivadas sobre todo de la pluralidad de legislaciones, exista un derecho uniforme que
tome en cuenta la compraventa como un acto esencial del comercio. Ahora bien,
retomando este aspecto para la legislacion nacional, la aplicacion de este Convenio
sentaria las bases para una vida comercial, con un desarrollo ordenado y seguro, que
favoreceria el conocimiento inmediato de la ley aplicable a la transaccion, claramente
todo esto, una vez que se haya superado la desconfianza que pueda existir a nivel juridico,
estatal e incluso comercial o econémico.
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Reforzando esto Ultimo hay que tener presente que el intercambio comercial que
requiere siempre de una buena regulacion normativa ha sido uno de los principales
factores que inciden en el desarrollo de una economia de un Estado. Precisamente esto
hace que la actividad comercial sea una de las principales preocupaciones e intereses de
cualquier Estado moderno (Boyeras Schumann, 2012).

Dornbusch y Fischer (1999) profesores del Instituto Tecnologico de Massachussets
(MIT, por sus siglas en inglés) senalan que las relaciones comerciales surgen del hecho
de que una parte de la produccion de un pais exporta a otros paises, mientras que
algunos bienes de los que se consumen o invierten en el interior de ese pais, son
producidos en el exterior e importados. Dejando claro de esta forma que las influencias
economicas procedentes del exterior, siempre afectan de alguna forma, incluso hasta
considerable en aquellos paises con los cuales se tiene una relacion comercial. Por lo
tanto, queda bastante claro el valor de las relaciones internacionales en el comercio, al
ser un ambito marcadamente por las divisiones de interpretaciones de normas que se
tienen en cada pais, que muchas veces son contradictorias una con otra,

A partir de su implementacion, Nicaragua, con mucha claridad, se estaria encaminando,
al proceso en el que ya desde 1988, muchos paises y varios continentes, se han adentrado
con la implementacion de la Convencion de Viena como cuerpo normativo; en otras
palabras, se pondria de manifiesto este proceso a través del desarrollo de las
exportaciones y el auge de un comercio exterior blindado con la seguridad juridica
correspondiente. Esto incluso, tendria un efecto ain mas notorio en Nicaragua, la cual
es una economia de menor escala, ya que en aquellos paises que integraron la
Convencidn a sus ordenamientos, trajo consigo un rumbo mayormente marcado hacia
la globalizacion y el comercio exterior. (Piltz, 1998)

Por otra parte, al ser la Convencién un instrumento que para Calderédn (2017),
encuentra su proposito y relevancia en regular de manera uniforme la operacion tipica
del trafico de mercancias, esto significaria para el ambito nacional una mayor agilizacién
en las transacciones comerciales, que, dicho sea de paso, resulta ser uno de los
problemas mas comunes al momento de trabajar dentro del comercio internacional de
mercaderias. Asimismo, al haber tanto seguridad juridica como al mismo tiempo
agilizacion de las transacciones y un lenguaje juridico-técnico comun, reduciria también
los costos, que representa para los que compran mercancias de pequeno y gran volumen,
siendo este aspecto a consideracion de esta investigacion el principal beneficio directo y
real de la implementacién e integracion de la Convencion de Viena a la vida juridica y
econdmica nacional.

Las implicaciones inmediatas para lo que hasta el momento ha sido reconocido por
Nicaragua, como teorias del perfeccionamiento contractual, representaria una
modificacion sustancial en la manera en como se ha comprendido la legislacion mercantil,
de ser una que retrase y complique muchos aspectos, a ser una que reconozca las
transformaciones que desde este ambito estan ocurriendo. Claro esta que el
reconocimiento de este instrumento internacional conllevaria a un no menor desarrollo
doctrinal y tedrico, para dar soporte académico, asi como juridico a las nuevas normas
internacionales que se implementarian en caso de una afirmativa adhesion por parte de
Nicaragua.
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Conclusiones: Resultados y Aportes

Realizado el balance final de este articulo de investigacion, se propuso como uno de sus
objetivos especificos determinar las teorias que reconocen la Convencion de Viena de
1980, sobre las formas en como se perfecciona el contrato de compraventa internacional
y la trascendencia de su adhesion por parte del Estado nicaragliense. Hay que soslayar,
por lo tanto que se llegd a la conclusion de que tanto la propuesta de la Convencion de
Viena frente al del Derecho nicaraguiense, teéricamente, pareciera no tener ninguna gran
disrupcion, ya que ambas siguen acertadamente al menos a nuestra consideracion la tesis
de la teoria de la recepcion, ya que tanto la teoria de la declaracion de la aceptacion y la
de la expedicion, representan serios desafios cientificos, porque en la actualidad estas
han quedado sin mucha relevancia, esto se debe a que fueron pensadas, para contextos,
en donde estaban presentes fisicamente ambas partes obviando claramente las distintas
tecnologias y medios, por los que se puede hacer efectiva la celebracion del contrato.

No obstante, a la luz de este andlisis, hay un avance importante en la Convencion sobre
formas de alcanzar el perfeccionamiento y su eficacia practica para los términos de
comercio internacional, que la legislacion nacional se ha quedado rezagada, ya que la ley
establece que se queda perfeccionado el contrato celebrado, cuando el oferente recibe
la contestacion de la aceptacion, pero no senala porque medios han de acometerse, o
que pasa si esta aceptacion se da forma oral o bien de forma remota, a través de una
plataforma digital, ni mucho menos contempla los efectos que se derivan de la perfeccion
contractual de una compraventa. Sin duda muchos aspectos fuera del alcance regulatorio
de las leyes nacionales.

Es por lo anteriormente dicho, para cerrar este apartado, se ha llegado a la conclusion
de que la Convencion, es mas atinente y responde mas acertadamente a los desafios
juridicos presentes en materia de contratos mercantiles internacionales, resolviendo la
perfeccion contractual, otorgando énfasis al criterio del conocimiento para las
declaraciones orales y al criterio de la recepcion para las declaraciones escritas. Siendo
de trascendencia para el Derecho nicaragliense, que su aplicabilidad representa una
oportunidad realmente importante para reformar el cuerpo normativo mercantil, que
se encuentra vigente, para adecuarlo a las nuevas y heterodoxas exigencias que devengan
de la misma.

Conforme lo expuesto en este Paper con fines académicos afirmamos, que el legislador
nicaragliense debe de considerar con mucha seriedad, adherirse cuanto antes a la
Convencién de Viena de 1980, porque representa un gran avance, para el proceso
codificador del Derecho Mercantil, que en Nicaragua se enfrenta a un continuo
anquilosamiento de la norma comercial, al tener normas datadas de hace mas de 100
anos, que van perdiendo relevancia y trascendencia juridico-econémico, frente a la
realidad factica, que se enfrenta dia a dia el comercio y las norma mercantil.

Asi mismo, recomiendo que esta tematica, continte siendo tratada, de tal forma que se
puedan probar otros métodos, que no sea el cuantitativo documental, sino que ademas
se intente explorar haciendo un investigacion cualitativa, que recoja todas las posibles
opiniones que desde el sector economico Y juridico se puedan hacer al respecto sobre
regular mas sobre la oferta y formas de aceptacion, para dar seguridad juridica, mediante
la perfeccion contractual a las actuaciones comerciales que se realicen.
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Ademas, recomiendo, que la academia y hago extensiva una invitacion a los sectores
prominentes de la educacion superior en Nicaragua, en especial al Departamento de
Ciencias Juridicas de la Facultad de Humanidades de la Universidad Centroamericana a
crear espacios, como foros, seminarios, ponencias y/o congresos, que ponga de
manifiesto la importancia de continuar investigando acerca de la trascendencia y de los
efectos que produciria, la real aplicacion de los criterios de la Convencion de Viena, en
lo referido a la perfeccionamiento contractual y de las normas del Derecho Mercantil
Internacional, frente a lo que todos ya conocemos, como lo es la legislacion nacional
vigente.
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